高级销售经理职位JD

岗位职责： 
1、负责公司业务的开发与维护，与客户建立良好的合作关系；
2、负责公司产品的推广，及时了解并掌握客户需求，对项目负责；
3、负责收集相关行业政策、竞争对手信息、客户信息等，分析市场发展趋势，对公司销售策略等提出参考意见；
4、根据所辖区域或行业情况，制定个人销售计划，积极开拓市场，完成公司下达的业绩目标； 
5、负责项目合同的初审、签订以及回款工作；
6、从市场角度出发，及时跟进销售类项目进展，对项目组提出有效建议，同时对项目服务进行监督；
7、协助方案技术部定期回访客户，收集相关意见及时反馈给相关部门，并督促处理；
8、完成公司领导临时交办的其他任务。
任职要求： 
1、本科及以上学历，市场营销、通信等相关专业，有实际工作经验或能力优秀者不受专业限制； 
2、7年以上工作经验，3年以上运营商或铁路通信或金融通信行业的从业经验；
3、成就动机强；较强的抗压能力；具备出色的沟通表达能力，善于协调公司内部资源与各方关系，并引导和管理外部客户预期；
4、具备一定的客户资源；
5、对网络安全行业有一定了解者优先；
6、有铁路行业、运营商行业、金融行业产品销售经验者优先。
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